Nomeco

Vi har knakket koden

til vaekst

Nomeco har overrasket sig selv. Pa ét ar har virksomheden gget bade

omseatning og indtjening med knap 10 procent pa alle 40 varekategorier.

Opskriften pa de flotte resultater er
malrettet og intelligent arbejde med
analyser af varernes omsatning og
indtjening - en opskrift mange andre
virksomheder bgr tage til sig.

"Vibesluttede i 2014 at tage ABC i brug som
veerktgj i vores arbejde for at sikre et aktivt,
dynamisk og attraktivt sortiment inden for
frihandelsvarer til apotekerne”, fortaller
Dorte Taung, sortimentschef hos Nomeco.

Det sikrer apotekerne en
meget praecis deekning af
deres behov samtidig med,
at Nomeco optimerer pa
omsatning og indtjening.

Knivskarp og visuel transparens
Kategoricheferne mgdes hver 14. dag og
diskuterer ABC samt tiltag pa de enkelte
kategorier. Alle kategorier bliver overvaget i
ABC Analyzer og ABC Monitor."Mgderne
giver os en tat og Igbende opfglgning pa

produkter og leverandgrer. Vi har dokumentation
for alt, og at det er nemt for os at praesentere
data pa en visuel og forstaelig made for leveran-
dgrerne.” fortaeller Dorte Taung og supplerer:

"Det g@r det meget let for os at indgaien
verdiskabende dialog med nye leverandgarer. Vi
kan med det samme placere deres produkter i
ABC matriksen, sa bade de og vi ved, hvor
produktet ligger.”

Resultater overgar forventninger

"Jeg havde forventet, at vi ville fa gevinster med
analyserne. Men jeg ma indrgmme, at jeg ikke
havde forventet sa markante resultater som
nasten 10 procents forbedring af bade omsat-
ning og indtjening pa bare ét ar.” Dorte Taung
fortsetter:

"Analyserne ggr det simpelthen lettere for os
malrettet at gge profitabiliteten pa det eksiste-
rende sortiment og sikre en tilfredsstillende
profitabilitet pa nye varer.”

Laes mere om ABC Analyzer pa www.abcsoftwork.com og hent en 30 dages gratis trial

Hvad gjorde

Nomeco?

Omsatning

+9,2 %
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Mal:

Nomecos arbejde med ABC stgtter op om deres
overordnede strategi. De gnsker at gge omsat-
ning og indtjening pa deres frihandelssortiment
pa ca. 7.000 varenumre.

Indtjening

+9,8%

Lasning:

Kategoricheferne anvender ABC pa 14-dags-
maderne, nar de gennemgar hver enkelt
kategori, sortimentssanerer og forhandler med
nye og eksisterende leverandgrer.

Om Nomeco

Nomeco leverer et bredt sortiment af
frihandelsvarer og legemidler til 67 %
af alle danske apoteker. De fungerer
som grossist for apotekterne og
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Resultat:

Pa ét ar har Nomeco gget
deres omsztning med 9,2
procent og indtjening med
9,8 procent pa deres
frihandelsvarer.

Varktgjet sikrer at alle
kategorier optimeres lgbende
og at profitabiliteten er hgj
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Nomeco

a PHOENIX company

= Primaer grossit for danske apoteker
= (a.7.000 varenumre i frihandelssor-

lagerhotel for lzegemiddelproducen- timentet
terne. = 350 leverandarer



